
S T R A T E G Y
С Т Р А Т Е Г И Ч Е С К О Е  К О Н С У Л Ь Т И Р О В А Н И Е

A t l A s p g . c o m



От 50 000 р.

От 20 000 р.

От 70 000 р.

A t l A s p g . c o m          i n f o @ A t l A s p g . c o m           + 7  ( 4 9 5 )  3 6 4 - 4 0 - 0 0

А Н А Л И з  б И з Н Е С - И д Е И  И  Р ы Н К А

Р Е Г И С Т Р А ц И Я  К О м п А Н И И

Р А з Р А б О Т К А  б И з Н Е С - п Л А Н О В  И  ф И Н А Н С О В ы х 
м О д Е Л Е й

При появлении той или иной бизнес-идеи в 
голове, прежде чем реализовать ее необходимо 
понять, существует ли подобный бизнес на 
рынке, каковы его шансы на успех и какие есть 
риски.

Подготовка документов для регистрации 
компании в государственных органах.

Подробный план открытия бизнеса, нахождения 
своей ниши, маркетинговый и финансовый 
расчет, план безубыточности и стратегий выхода 
на рынок.



От 30 000 р.

От 70 000 р.

От 30 000 р.

A t l A s p g . c o m          i n f o @ A t l A s p g . c o m           + 7  ( 4 9 5 )  3 6 4 - 4 0 - 0 0

п О С Т А Н О В К А  б И з Н Е С А  В  С О О Т В Е Т С Т В И И  С  б И з Н Е С -
п Л А Н О м

Р А з Р А б О Т К А  м А Р К Е Т И Н Г О В О й  С Т Р А Т Е Г И И

п О С Т А Н О В К А  б У х Г А Л Т Е Р С К О й ,  Н А Л О Г О В О й  И 
К А д Р О В О й  п О Л И Т И К И

Реализация и контроль выполнения бизнес-идей 
в соответствии с бизнес-планом, корректировка 
неточностей.

Выработка каналов и способов продвижения, 
определения технологии продаж, определение 
ценовой политики компании, а также 
ассортиментной политики.

Помощь в формировании корректной 
работы компании в области бухгалтерии, 
налогообложения, расчетно-кассового 
обслуживания, подбор оптимального 
финансирования, банка-партнера.



От 60 000 р.

От 30 000 р.

От 20 000 р.

A t l A s p g . c o m          i n f o @ A t l A s p g . c o m           + 7  ( 4 9 5 )  3 6 4 - 4 0 - 0 0

Р А б О Т А  С  К О м п Е Т Е Н ц И Я м И  К О м п А Н И И

Ю Р И д И Ч Е С К И й  А Н А Л И з  д О К У м Е Н Т А Л Ь Н О й  б А з ы 
К О м п А Н И И

п О д д Е Р ж А Н И Е  Р А б О Т ы  К О м п А Н И И  В  И Н Т Е Р Н Е Т -
п Р О С Т Р А Н С Т В Е

Выявление сильных и слабых сторон, работа над 
кадровой политикой, мотивация сотрудников, 
проведение обучающих программ в области 
развития лидерства, продаж и “тимбилдинга”.

Проработка на наличие рисков договоров, 
заключаемых компанией с поставщиками и 
покупателями, трудовых и прочих договоров.

Продвижение компании в социальных ресурсах, 
а также помощь в разработке сайта, что является 
важнейшим каналом продвижения товаров и 
услуг.


